14/86/2811 A9:59 AR4971 721899266 AUTOHALS SCHREAMEL s. ALl/@3

O <o Marketing Institut
BNj

lch brauche wohl nicht betonen, wie wichtig das standige Kontakten ist. Dabei helfen
Mitgliedschaften in Turn- und Heimatvereinen genauso wie anspruchsvolle
Vereinigungen wie Lions Club und Rotarier.

Doch bei all diesen Verginigungen handelt es sich nicht in erster Linie um

Vereinigungen, welche sich gegenseitig Geschéfte zukommen [assen.
Und damit geht dann auch gleich ein Teil der Wirkung verloren. Viel ehrlicher sind
dann doch die Netzwerke, die ganz klar das Business im Vordergrund haben. Das

grofite und erfolgreichste Netzwerk ist das BNI.

http://mww.bni.eu/deutschland/

BNl DEUTSCHLAND
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Dazu auch ein Auszug aus Wikipedia.
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Der Business Network International (BNI) wurde 1985 gegriindet und ist heute mit
Abstand die grolte und erfolgreichste internationale Unternehmerversinigung
weltweit. Im BNI sind derzeit Uber 105.000 Unternehmer in Gber 4.900 Chaptern
(Gruppen) in 38 Landern vertreten.

Einziger Sinn von BNI ist die Gewinnung neuer Kunden und damit zusatzlichen
Umsatzes flir die Mitglieder. BNI ist politisch, religids und weltanschaulich neutral und
unabhangig.

Die BNI Mitglieder haben 2007 (ber 4.9 Mio qualifizierte Geschaftsempfehlungen
ausgetauscht. Dadurch wurden fur die Mitglieder Ersturnsatze von tiber 1.7 Mrd EUR
erwirtschaftet. Die aus den Empfehlungen resultierenden Folgeumsatze wurden fur
2007 auf Uber 3.0 Mrd EUR zusétzlich beziffert,

Funktionsweise

Wenn sich ein Unternehmer bei BNI engagiert, bedeutet dies, dass ihm bis zu 40
Unternehmerkollegen standig konkrete und qualifizierte Anfragen und Auftrage

varmittein.

Trifft ein Mitglied jemanden, der die Produkte oder Dienstleistungen eines anderen
Chaptermitgliedes das es kennt, das es schitzt und dem es vertraut konkret bendtigt,
empfiehlt es dieses Mitglied aktiv weiter, Gbergibt seine Visitenkarte und informiert
das Mitglied beim n&chsten Treffen dariiber.

Damit dies konkurrenzfrei funktionieren kann, ist in jeder lokalen Gruppe (den

Chaptern) jede Berufssparte nur einmal verireten.
Grundsatz

BN} funktioniert nach dem Grundsatz: "Wer gibt, gewinnt". Heife ich lhnen, so helfen

Sie auch mir - und wir profitieren heide!
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Es flieen bei BN keine Vergitungen oder Provisionen zwischen den Mitgliedern.
BNI bietet damit definitiv keinen Rahmen fur Strukturvertriebe, MLM-Programme oder
Schneeball-Systeme die mit Vergltungslevels, Provisionen ader Beteiligungen
sobald ein Geschaftsabschluss erfolgreich ist, arbaiten. BNI Mitglieder tun dies nur
auf Basis von Beziehungen, Vertrauen und personlichen Kontakten. Jedes Chapter
ist in sich geschlossen und hat eine maximale Gréie von 40 unterschiedlichen

reprasentierten Berufsgruppen.
Treffen

BNI Treffen finden wichentlich frihmorgens von 7.00-8.30 Uhr statt, damit der
Arbeitsalltag der Teilnehmer so wenig wie maglich beeinflusst wird.

Wichtigste Bausteine der BNI-Unternehmerfriihstiicke sind: - Freies Netzwerken -
Trainingsinputs zur Verbesserung der Prasentations- und Verkaufsfahigkeiten der
Mitglieder - 60-Sekunden-Infospot-Prasentationan aller Mitglieder - 10-Minuten-
Prasentation eines Mitgliedes - Empfehlungsweitergabe

Jedes BNI Mitglied verpflichtet sich, seine Produkte oder Dienstleistungen stets in
der zugesagten Qualitat und zum zugesagten Preis zu liefern bzw. auszufithren. Wer
auf Basis einer Weiterempfehlung nicht gewissenhaft arbeitet, wird aufgrund dessen
auch nicht mehr weiterempfohlen. Um kontinuierlich weiterempfohlen zu werden, ist
ein langfristiges Interesse an Geschéftsheziehungen eine wesentliche

Voraussetzung.
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