- Ludwigsburg - Business am frii-
“hen Morgen: Einmal in der Wo-
che treffen sich die Mitglieder
der Ludwigsburger Sektion des
weltweiten Unternehmernetz-
werks Business Networking In--
ternational (BNI) zum gemein-
“samen Friihstiick. Und wahrend
_ viele ihrer Mitbiirger noch im
Reich der Triume schlummern,
~kniipfen sie schon Kontalkte und
,_.:mn:m: ommns ifte.
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Sinnbild fiir fette Gescha mm,Nc

verstehen ist.

Die Teilnehmer, die Eow mm:;

einem Jahr jeden Dienstag in der
Cafeteria-des Ludwigsburger Me-
dienunternehmens AV Commu-

nication treffen, schmieren sich
Marmelade aufs Friihstiicksbrot-
chen und _SEme dabei aufun

gezwungene Weise ins Gesprich

- allerdings gibt es klare Regeln.
. mm geht uns um <m~§:&6€8: :

NK erz

| ,, Eigentlich funktioniere das Netz-
| werk mmﬁmﬁm,o wie ‘die Zuberei-
‘erklart:

“tung einer Minestrone,
Markus Schwarz, betreuender
Direktor der BNI-Sektion Neckar

~ (Marbach und Ludwigsburg).

‘Wenn jeder warte, was der ande-

re Hm_smoram:wﬁ meoEEm,Bmuq

~ am Ende eine ,,Emmmmﬂmzﬁwm
{ = »Aber wenn sich alle einbringen,

haben wir am Ende eine fette
Eine fette Minest- .
rone <<o=m: die derzeit 27 Mit-
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_ glieder des Netzwerks, eine von
. insgesamt vier BNI-Sektionen im
~ Landkreis Ludwigsburg, also zu-
Umam:ws Eocm_ a_m :m:mEmon

‘Teilnehmer - zum

,-unmmmanm,nc,s in ac mm—ﬁ:ﬁmﬁ
 Das Friihstiick luft stets nach.

dem gleichen Muster ab: Die

k“ am Dienstagmorgen

_ sind neben Mitgliedern auch vie-

¢ i

le Neugierige gekommen — stel-

len sich kurz vor. Jeder hat 60 Se-

- kunden. Kurz bevor das Zeitkon-

cbmmE ablduft, hebt Heiko Hie-

- singer vom dreikopfigen Fiih-
rungsteam  unerbittlich
Schild. ,Noch zehn mmwcﬁmms.. ,
W_mﬂ mwBEaN: lesen. =~ -

, wc‘_onc nem Em_ﬁim_ﬁm,:,

sJubildums-
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' In der Kiirze ,,:mmn, bekanntlich

die Wiirze. Und so prisentieren

- sich im Schnelldurchgang Steu-
». erberater,
~  Einzelhéndler. Jede Berufsgrup-.
_pe ist nur einmal vertreten. ,Eine
- gesunde Wirbelséule ist Lebens-

Handwerker; Makler;,

qualitit, weil der Ed@o?ﬁm-

peut. Vetsicherungen seien teuer

und zahlten nicht; wenn man sie
braucht, - spielt:- ein" Versiche-
rungsvertreter  mit - Vorurteilen
{iber seine Branche. Bei ihm sei
das aber natlirlich nicht der Fall.

Kurzum: - Die Werbetrommel
wird kriftig gertihrt. Das Ziel: In-

terne: Empfehlungen und Refe- .
renzen, zudem sollen die’ HS:-,
glieder ihre BNI-Mitstreiter au-

" Stuttgart.

- 60 Sekunden lang m:..?:m#: Em;.,_d::m:im..,,\o_.mﬁn:m: — aber keine mmr::n_,m, _.m.._,mmﬁ B

: mm_.w&c,,mm,m Zmﬁsﬁa@ Umwm:bﬁ-
machen. Das HmoszE mn:m::

aufzugehen.

Seit der Owcsm:bm vor einem

Jahr sei ein Umsatz von insge-

~‘samt 450000 Euro generiert wor-
_den, erldutert Gunther Verleger,

BNI-Regionaldirektor Region
Im' Durchschnitt er-
zeuge jede der bislang 580 Emp-
fehlungen ' einen  Umsatz: von
760Euro ~ diese Summe -ent-

spricht fast. dem HmE..mmeQmm

von 780 Euro.

,Hmb,mmimammm Denken mmm_.mmﬁ

Monika Ege ist seit einem Jahr

. chm_. ,Ich habe Bewerber und

NSE 55%5 gwo::bm? die re-

,mnwwwm?ramﬁb mmm

*H 3,<<,o_mn*._mzaol,

r:%ﬁmm-
burger Zeitarbeitsunternehmens
Mozart. Vielleicht zahle sich
nicht jeder Kontakt sofort aus,

»aber.das macht nichts. Man
muss eben langfristig denken.

Patience Lisker ist Event-Ma-
nagerin ‘aus wgzmﬁw ‘nimmt
zum-ersten Mal an einem BNI-
Frithstiick teil.. Sie -organisiere
haufig Veranstaltungen in: Lud-
wigsburg, deshalb sei die Mit-
gliedschaft fiir sie interessant.

- Ich werde mich bewerben; Hier

sind’ viele ‘mittelstindische Un-

- ternehmen dabei, da gibt es im-
_mer was zum Feiern. Und genau
,amm _mﬁ _BoE mmmor . .
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